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第7回 DMマーケティングプロフェッショナル研修会　開催要項

一般　165,000円／1名　　　
DM協会会員　115,500円／1名　

社 名様となる場合は団体割引を利用できます。（別途条件あり）新規

一般　110,000円／1名　　　
DM協会会員　77,000円／1名　
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▼オンラインセミナー・研修会受講上の注意

TEL 03-5541-6311お申込み・お問合せ

（一社）日本ダイレクトメール協会 事務局
〒104-0041 東京都中央区新富1-16-8 日本印刷会館6F

FAX 03-5541-6322  URL: https://www.jdma.or.jp
Email: dmmp@jdma.or.jp

オンライン
online

開催日

申込締切

開催方法

受講費（税込）

受講者特典

受講費支払期限

申込方法

お申込みは
こちらから

）本研修会は（株）ブイキューブの配信ツールを使用します。
　パソコン、スマートフォン、タブレットからの視聴が可能ですが、事前に視聴環境、推奨環境の確認を行ってください。
　視聴環境
　推奨環境
）本研修会は「複数人での視聴」はできません。受講者本人のみ視聴いただけます。
）受講状況を確認しますので、必ずお申込み時の氏名（フルネーム）にてご参加ください。
）本研修会の録音・録画・スクリーンショットやダウンロードおよび研修会資料等の無断転用や視聴用 の無断転載は固くお断りいたします。
　万が一、これらの行為が発覚した場合、著作権および肖像権侵害で対処させていただくことがございます。
　また、 や他ウェブサイトへの掲載も禁止します。違反行為を発見した場合、当協会は削除を要求します。
オンラインセミナー・研修会受講に関するご注意の詳細はこちらをご確認ください。
　

修了試験受験期間

修了試験
受験方法

企画
提案 制作 実践 改善

全10講座630分でDM実務を体型的に学べます。
3つのステップで、認定取得と実務での活用をサポートします。

経験豊富な講師陣による、より高度な研修内容
「DMマーケティングプロフェッショナル」は「DMアドバイザー」「DMマーケティング
エキスパート」の上級資格として2015年にDM協会第3の認定資格として誕生しまし
た。近年のマーケティング戦略に欠かすことのできないオムニチャネルやビッグデータ
など、アドテクノロジーのトレンドを知り、DMとデジタルツールとの役割の違いを確認
した上で、最新のDMマーケティングを実現する人材を育成します。

step1

オンライン講座

step2

豊富な手元教材と合格者へは
認定証＆ロゴマークデータをお届け

step3

2年間のサポートプログラム

期間中何度でも受講！
+ +

10講座
630

DMの極意

レジュメ

認定証

DM
マーケティング
プロフェッショナル

DM
マーケティング
エキスパート

DM
アドバイザー

上記写真はDMマーケティングプロフェッショナル認定証。認定された方のお名前と会社名がプリント
されます。また合格者に認定番号入りのロゴマークをお渡しします。名刺に入れるなどご活用ください。

マーケティング戦略の策定
から実践・改善まで総合的
なDMコンサルティング力が
身につくワンランク上の資格
認定オンライン講座です！

ロゴデータ

名刺刷りOK!
DM診断シート
（非売品）

DMマーケティング
エキスパート資格を
お持ちの方

最新のアドテクノロジーを武器に、
より高度なDMマーケティングの
企画・実践を可能とする国内唯一の
資格認定オンライン講座です。

資格保有者向けメルマガ
で調査レポート報告、最新
事例、研究レポート等

で実務をバックアップ！
協会の各種イベント、

セミナーの割引をご案内。
更新時オンライン講座の
無料聴講（ コマ）。



「DMマーケティングプロフェッショナル」研修会カリキュラム
2021 7 15 28

佐々木 卓也

修了試験

修了試験

オンライン（事前予約制）で実施します。（試験時間： 分） 全 講座を受講終了後に　試験実施希望日を マーケティングプロフェッショナル事務局までメール（ ）でご連絡ください。

米村 俊明

吉川 景博

石川 森生

大木 真吾

全10講座
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テクノロジー進化の中の
ダイレクトマーケティング戦略とは ①

50分 紙DMの役割変化、紙DM市場が活性化する7つの理由
急激に進化するテクノロジーとダイレクトマーケティング戦略の重要性
テクノロジー進化の中での紙のダイレクトメールの役割変化

デジタル×アナログの融合は何に効くのか？
デジタル時代の「こころ、動かす」
コミュニケーションを考察する

70分

ＤＭコンサルティングメソッド①60分

60分

60分

通販ビジネスとDM

2 テクノロジー進化の中の
ダイレクトマーケティング戦略とは ②

50分 紙DMの役割変化、紙DM市場が活性化する7つの理由
ダイレクトメール市場の構造変化と活性化する つの理由

デジタルマーケターから見る
DMの強みと活用方法

90分 テクノロジーで紙は進化する
デジタルマーケティングの潮流 デジタル畑のマーケターから見た の強み
デジタル技術を活用した 手法

デジタルに閉じることなく、DMを組み合わせるべき理由を明らかに
デジタル課題を解決するのはアナログ 　
デジ アナ施策設計手法を整理
最新事例のご紹介

コンサルタントになるための要件を理解する
コンサルティングを理解する
コンサルタントに必要な要件（知識力・数値化力・状況判断力等）

ＤＭコンサルタントになるためのメソッドを身に付ける
コンサルティングメソッド

コンサルティング演習問題

ＤＭ提案に必須な顧客分析を身に付ける
提案時に使うデータ種類と分析手法

事例の紹介・演習問題

ＤＭコンサルティングメソッド②

顧客分析で価値を出すためには

4

90分 実践的CRMの方法
顧客データ分析に基づく戦略立案 アプローチ手法の選択と戦術シナリオ設計
勝ちクリエーティブの作法 デジタル時代に紙を使う意義

3

兼松 祐二

9 50分 事例から学ぶ、CRM戦略を実践する
6つのポイント ①

DM実践事例から見る成功戦略
顧客の購買動向分析から課題を抽出～施策立案
顧客動向に基づいて目標設定～売上構造に基づく の策定

10 50分 事例から学ぶ、CRM戦略を実践する
6つのポイント ②

DM実践事例から見る成功戦略
顧客別に施策を設計～顧客ステージに合わせた施策の実施
効果検証結果から予算配分や年間計画の見直し

【DMマーケティングプロフェッショナル研修全体まとめ】  
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［試験期間］ 月 日（金）～ 日（金）平日 ： ～ ： 　 合格基準点以下の場合は追試験（有料）があります。
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